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Für eine unkomplizierte Abwicklung der Containertransporte und optimale Konditionen sorgen unsere Spezialistinnen und
Spezialisten in den Areas – und das rund um den Globus. Sie sind die Profis vor Ort, kennen die Herausforderungen der lokalen
Märkte und steuern uns weltweit auf erfolgreichem Kurs.  Wir suchen motivierte Vertriebstalente, organisationsstarke
Logistikexperten und kaufmännisch versierte Fach- und Führungskräfte, die mit uns viel bewegen wollen. 

Ihre Aufgaben:

Selbständiger Verkauf der Hapag-Lloyd Produkte und neuer Dienstleistungen auf Basis der Verkaufsstrategie der Area Germany
& Central Europe
Eigenverantwortliche Ratenverhandlungen mit den Kunden im betreffenden Segment sowie mit dem Trade Management
Erstellung und Nachverfolgung von Quotierungen
Bearbeitung von globalen und lokalen Tendern
Aufbau und Förderung des push / pull Sales Prozesses mit anderen Hapag-Lloyd Areas und Regionen
Proaktive Erarbeitung von Business Opportunities mit den Kunden und Follow-up Aktivitäten
Abdeckung aller verkaufsbezogener Fragestellungen der Kunden in enger Zusammenarbeit mit Sales Execution, Sales Support
und Customer Service
Kontinuierliche Beobachtung, Analyse und Reporting von Kundenperformance inkl. Monitoring über Qlikview und Salesforce

Ihr Profil:

Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische Ausbildung und Berufserfahrung in der Schifffahrt, Spedition oder Logistik
Vertriebsmentalität, Verhandlungs- und Abschlussgeschick, unternehmerisches Denken
Verantwortungsbewusste, proaktive, zuverlässige und positive Persönlichkeit mit Teamgeist
Kunden- und Servicementalität, Belastbarkeit
Analytischer, systematischer und effizienter Arbeitsstil
Aufgeschlossenheit und die Fähigkeit, neue Ideen aufzugreifen und sich selbst für die persönliche Entwicklung zu motivieren
Hohe Affinität für digitale Produkte sowie umfassende Kenntnisse unserer IT Systeme (FIS, Salesforce, Qlikview) wünschenswert
Sehr gute schriftliche und mündliche Deutsch- sowie gute Englischkenntnisse

Das sind Aussichten, die Sie überzeugen? Dann gehen Sie jetzt an Bord und profitieren Sie von zahlreichen Vorteilen, wie z. B.
internationalen Joboptionen, einer Betriebsrente, Gesundheits- und Betriebssportprogrammen, vermögenswirksamen Leistungen
und vielem mehr. Senden Sie uns Ihre Online-Bewerbung und verraten Sie uns dabei, ab wann Sie unser Team verstärken können.
Wir freuen uns auf Sie!

#hapaglloyd

Lebensmittel, Maschinen oder T-Shirts: Hapag-Lloyd bewegt mit über 230 Containerschiffen Waren rund um den Globus. Wir
verbinden mehr als 600 Häfen auf allen Kontinenten und gehören zu den größten Linienreedereien. Unsere rund 13.000
Mitarbeiter:innen sind auf See oder an Land, im Außeneinsatz oder in einem unserer über 350 Büros beschäftigt. Zusammen
transportieren wir etwa 12 Millionen Container pro Jahr. Unsere Unternehmenswerte „We care. We move. We deliver“ dienen uns
dabei als Koordinaten auf unserem Weg. Sie geben vor, wie wir miteinander als Kolleginnen und Kollegen sowie mit unseren mit
unseren Kundinnen und Kunden zusammenarbeiten, um die bestmögliche Qualität zu erzielen. Mit Blick in die Zukunft engagieren
wir uns für Klima- und Umweltschutz sowie für Menschenrechte und viele andere soziale Belange.
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Specialist (m/f/d) Sales Coordination
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